KapTa KejlaHUM K/IMEeHTaA

Hapesxnbl 1 MeUuThI
KJIHEHTA

CTtpaxu u 10, YTO
0eCIIOKOUT KJIMEeHTA

Bapbeps! u noBoabI 111
COMHEHM mepes
NMOKYIKOH

Il1aH HanmucaHus PAa3HbIX BUA0B IIPOAAIOIINUX TEKCTOB

CTpaHuuna caira

3arojoBoOK.
Berynnenue.
IIpennoxenue.

Llena.

OT3LIBEL

[Ipu3bIB K AEUCTBUIO.

ook wndE

JIeHaUHT

3aroyioBOK.

[Ipennoxenue.

[Ipenmyiecrna.

dopma NOANUCKH, TPU3BIB K IEUCTBUIO.

AN

IIpoaarmouiee NMCcbLMO




Tema nuceMa.
IIpusercrBue.
Berymnnenue (1 crpouka).
OcHOBHas 4acTh IIKChMa.
[Ipu3bIB K AEUCTBUIO.
IMoamuce.

P.S.

No ok wbde

IlocT B 6J10TE

1. Kprouox (uensroumii 3arojoBoxK + Jaunu).
2. Msico (ocHOBHAsI YacTh C KOHKPETUKOW U O€3 BOIBI).
3. IIpusbIB K ACHCTBUIO.
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